
VERTRIEBSLEITER PRODUKTBEREICH ERGOTEC (m/w/d)

HUMPERT ist ein international expandierendes, mittelständisches Unternehmen der metallverarbeitenden
Industrie. Unsere Hauptaktivitäten sind die Herstellung und Bearbeitung von Rohrkomponenten mit und ohne
galvanische Oberflächenveredelung. Mit der Marke ergotec präsentiert sich das traditionsreiche Wickeder
Familienunternehmen als Spezialist für ergonomische und sichere Fahrrad-Komponenten. German Engineering
ist die Grundlage für die innovativen ergotec Produkte, die sowohl für den OEM als auch für den AFTER SALES
Markt konzipiert sind. 

VERSTÄRKEN SIE UNSER TEAM ALS 

Ihre Aufgaben:

Ihre Qualifikation:
• Hochschulstudium mit betriebswirtschaftlichem bzw. technischem Schwerpunkt oder vergleichbare Qualifikation 

• Strategische, analytische und strukturierte Arbeitsweise mit hohem Maß an Eigeninitiative
• Teamfähigkeit, Kontakt- und Kommunikationsstärke sowie Sozialkompetenz 
• Reisebereitschaft und Flexibilität bei den Arbeitszeiten 
• Leidenschaft und Affinität zum Fahrrad 

 Wir bieten:
• Sicheren und modernen Arbeitsplatz
• Teamorientiertes Arbeitsumfeld mit kurzen Entscheidungswegen in einem fahrradbegeisterten Unternehmen 

• Zertifiziertes familienfreundliches Unternehmen  

• Selbstständiges und eigenverantwortliches Arbeiten
• Individuelle Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten zur Stärkung Ihrer beruflichen Karriere

Jetzt bewerben! 
Wir würden uns freuen, Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen 
(PDF-Format) einschließlich Gehaltsvorstellungen per E-Mail zu erhalten. 

Wilhelm Humpert GmbH & Co. KG Personalabteilung
Erlenstraße 25, 58739 Wickede (Ruhr)   E-Mail: bewerbung@humpert.com
www.ergotec.de

• Verantwortliche Leitung und operative Koordination sowie Administration des Vertriebsteams in den Bereichen

• Marktrecherche und -analyse sowie Neukundenakquise und Betreuung von Bestandskunden
• Organisation, Vorbereitung und Teilnahme an internationalen und nationalen Fachmessen, Hausmessen etc.
• Planung und Umsetzung von zielgruppengerechten Vertriebs- und Marketingaktivitäten  

• Mitarbeit bei der Produktweiterentwicklung und -neuentwicklung in den entsprechenden Arbeitsgruppen  
 

• Verhandlungssichere Englischkenntnisse und bestenfalls Kenntnisse einer weiteren Fremdsprache 

• Branchen- und leistungsgerechte Vergütung mit KFZ, auch zur privaten Nutzung

• Ausbau und Durchführung von Trainings- und Coachingmaßnahmen des Vertriebsteams

• Langjährige Berufserfahrung in einer Führungsposition innerhalb der Fahrradbranche

OEM und AFTER SALES 

• Verantwortliche Mitarbeit bei der Weiterentwicklung der ergotec Markenstrategie 


